
の内容も、
ダイジェストで
お話します！

ティーシーコンサルティング   TCセミナー

　今は、時代の流れが速いため、
次々に、新規事業を立ち上げていかないと、
売上を確保できません。
　新規事業を立ち上げたいが、ネタやアイディアがない、
どの方向・領域に出て行けばよいかわからない、
事業構築の仕方がわからないということはないですか？
新規事業を立ち上げる際のノウハウをお話します。

☆裏面の「10のチェックポイント」も是非お試し下さい！☆

講師：冨 田  賢  ㈱ティーシーコンサルティング  代表取締役社長

さらに売上をアップしたいと考えておられる経営者の皆様へ

■ 日　程 ： 2012年9月12日（水）、9月26日（水）
 ※ 同じ内容で、2回開催いたしますので、ご都合のよい日程でご参加ください！
　　　　    19：00～21：00 ［受付18：45～／交流タイム（名刺交換、懇親）20：30～21：00］
■ 会　場 ： クラブハウス会議室  青山（TEL : 03-6913-0661）
 〒107-0062　東京都港区南青山2-2-8　DFビル 5F
  ★㈱ビジネスバンクのビルです（同社が運営するセミナールーム）。
 http://www.kaigi.biz/map.html
 東京メトロ ( 銀座線 ・ 半蔵門線 ・ 大江戸線 ) 青山一丁目駅  5番出口から徒歩2分

■ 参加費 ： お一人　5,000円 （交流タイムのみの場合、3,000円）

■ 参加可能人数 ：30名様限定

■ お申し込みは、Webまたは FAXにて受付中！！

　 Web申込はこちらから　http://www.tcconsulting.co.jp/app
　 FAX 申し込みは裏面の用紙にご記入の上、お送り下さい。
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ワイワイ、楽しい
セミナー&交流会です！

新しい事業を作り、売上を伸ばそう!
ノウハウ、「新規事業の立ち上げ」の 教えます！

1．新規事業のパターンの把握
2．ビジネス・チャンスの見つけ方
3．アイデア出し（“オズボーン ”のチェック・リスト）
4．事業ドメイン（方向性）の決定
5．新規事業での勝負の仕方（事業戦略）
6．事業構築の手順・進め方（3段階）
7．チーム作り（新規事業チームの大切さ）
8．外部の活用の仕方（事業提携）
9．余剰資金の使い方（VCの投資理論）
10．営業推進・Webプロモーション
11．時間スパンの管理
12．撤収条件の設定

新規事業の立ち上げには、ノウハウが必要！！今は、常に新規事業の
立ち上げが、不可欠です！

今は市場環境の
変化が速い！

経営者は人生で、
何度も事業立ち上げが
必要！

今まで得意だった
ことが衰退！
（事業のライフサイクル）

今の時代に
成功しやすい

新規事業のパターンもある！！
それは…

でも…

これから10年活躍するための

新規開拓営業の
教科書

とみたさとし

http://www.tcconsulting.co.jp



ティーシーコンサルティング TCセミナー

■お問い合わせ先 ： ㈱ティーシーコンサルティング　※セミナー情報が届く、メルマガが登録できます！
　電話：03-4530-8537　FAX：03-3470-8538　電子メール：support@tcconsulting.co.jp

講師のプロフィール　冨田  賢（とみた　さとし）　 ㈱ティーシーコンサルティング  代表取締役社長

● 1973年石川県生まれ。慶應義塾大学（SFC）卒業、京都大学大学院経済学研究科修了、経済学修士。
　米国・ペンシルバニア大学、中国・上海交通大学にて在外研究（経営大学院にて講義）。
● 米国系銀行を経て、独立系ベンチャーキャピタルの立ち上げに参画。ベンチャーキャピタリストとして、
　多くのベンチャー企業への投資とコンサルティングに従事。2年半で自社も大証ヘラクレスに上場（IPO）達成。
● その後、大阪市立大学大学院創造都市研究科（起業家養成コース）の専任講師に就任。
　ベンチャーファイナンス論、事業計画書作成指導などを担当。
● 2008年～、現職。この数年で、100社以上のコンサルティング契約を受託し実施。
　ビジネス・マッチングによる売上アップや新規事業立ち上げを得意としている。
● ラジオや雑誌、Webメディアへの出演多数。政府・自治体の委員会委員など多数。
● 単著『これから10年活躍するための新規開拓営業の教科書』、
　訳書『ベンチャーキャピタル・サイクル』、共著『起業家育成への道』などがある。

フリガナ

お名前 貴社名

部署・御役職 電話番号

メールアドレス

講師への
質問事項

ご参加目的
□交流タイムのみ参加します

FAXお申込み 03-3470-8538

参加を希望される日程にチェックをお付け下さい。
 □  9月12日（水）　□  9月26日（水）

ファックスでのお申し込みもお受けしております。お気軽にお送りください。

少しでも、当てはまると思った方は、是非、このセミナーに参加してください。必ず、現状を
打破するきっかけがつかめます。ちょっとした行動を起こすことから、始めていきましょう！

10
経営者の皆さんに、　　　のチェックポイントです！
あてはまることはないですか？ 【新規事業立ち上げ編】

新規事業の立ち上げに
使える限られた資金を
どう使えばよいか迷っている

6 後継者に会社を譲りたい
と考えているが、
次の時代の収益源がない

7新規事業の
立ち上げを任せる人材が
社内いない

5

自社だけで新規事業を
立ち上げるのは難しいと
感じている

9 外部と提携して
事業構築をしたいが、
提携先が見つからない

10ビジネス ･チャンスが
どこにあるのかわからない

8

新規事業を
立ち上げたいが、
具体的にどのようにすれば
よいかわからない

3 新規事業のネタが
不足しており、
アイディアが社内から
出てこない

4これまでの収益の
柱だった既存事業が
衰退してきている

2

新規事業を立ち上げて、
新しい売上を作りたい

1


